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Verlasslicher Partner fur komplexe
Transportldsungen

Josef Rainer, Josef Rainer GmbH

Konzentration auf eigene Starken und die Zusammenarbeit mit Partnern sind fir Josef Rainer
wesentliche Faktoren fur den Unternehmenserfolg. Seit der Griindung im Jahr 1989 umfasst
unsere Tatigkeit die Planung und Durchfiihrung von Schittguttransporten, den Vertrieb von
Kalken, insbesondere Diuingekalken und den Handel von Einzelfuttermitteln far
Futtermittelerzeuger im In- und Ausland. Urspriinglich 1989 mit dem Schwerpunkt Kalkhandel
gegrundet, hat sich durch die damit verbundene Flexibilitat der Transporte mit Silo- und Kipp-
LKW der Logistikzweig ergeben. Da mein Interesse als gelernter Speditionskaufmann den
Verkehrstragern galt, entschloss ich mich im Alter von 50 Jahren, ein Logistikstudium an der
Wirtschaftsuniversitat zu beginnen und habe dieses erfolgreich abgeschlossen. Somit ist zur
langjahrigen Erfahrung die wissenschaftliche Komponente gekommen, dies erméglicht uns,
auch komplexe Transportlésungen anzubieten und uns entlang der Lieferkette als verlasslicher
Partner zu prasentieren.
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"Wir haben hier eine Nische am Markt gefunden, in dem wir mit unserem kleinen,
flexiblen, gut ausgebildeten Team eine Funktion haben."

Ohne Eigenfuhrpark und eigenes Lager haben wir uns fur die Zusammenarbeit mit verlasslichen
Transportpartnern sowie Lagerhaltern entschieden, auch international, sicher ein Meilenstein in
unserer Unternehmensgeschichte. Dadurch wurde — speziell bei saisonabhéngigen Produkten
wie Strafdensalz, Obst, Getreide oder Baustoffen — Disparitaten geglattet. Selbstverstandlich
liegt mir auch der Wohlfuihlfaktor meiner Mitarbeiter sehr am Herzen, sie werden geférdert, alle
sind engagiert und mit Begeisterung fur unsere Kunden beschéftigt. Die Qualitatssicherung wird
gro3geschrieben, wir sind nach GMP+, QS zertifiziert und Gberwacht. Dartber hinaus fihren wir
das BIO Gutesiegel sowie das AMA Gitesiegel, sind Partner der Klima Allianz und fiihren unser
Unternehmen 100 % klimaneutral. Klimaschutz und 6kologische Aspekte werden immer
wichtiger, vernunftige Transportldsungen werden immer mehr gesucht und teilweise schon
zwingend vorgeschrieben. Wir tragen dem gerne Rechnung. In den vergangenen Jahren habe
ich mich darauf konzentriert, die Geschaftsfelder zu stabilisieren und die Kundenbindung zu
festigen. Auch die Unternehmensnachfolge ist geklart. Mein Neffe Sebastian Rainer ist seit
Jahren im Unternehmen tatig, er ibernimmt die Geschéaftsfihrung und in weiterer Folge den
gesamten Betrieb. Die Auftragslage steigt kontinuierlich, unser Umsatz lag 2018 bei 6,3
Millionen Euro, eine Steigerung zum Vorjahr von einem Drittel. Der Gewinn konnte um 84
Prozent erhoht werden, auch fiir 2019 ist eine erhebliche Steigerung zu verzeichnen. Dieses
erfreuliche Ergebnis konnte durch Steigerung der Handelstatigkeit und auch bei den
Logistikdienstleistungen erzielt werden, wir fihlen uns auch fur zukinftige Herausforderungen
bestens geristet.
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