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Unternehmen vor Zahlungsausfällen
beschützen

Peter Androsch, Austrian Credit Insurance Counsel (A.C.I.C.)

Peter Androsch berät mit seinem Team Kunden zu optimalen Kreditversicherungen. Bereits vor
der Gründung meines Unternehmens war es mir ein Dorn im Auge, wenn fleißige
Unternehmerinnen und Unternehmer ihre Produkte und Dienstleistungen an andere
Unternehmen geliefert hatten und dann auf ihren offenen Forderungen sitzen geblieben sind.
Gar nicht so selten hatten ihre Geschäftskunden nämlich auch bei anderen Lieferanten hohe
Schulden angehäuft, die dann nicht mehr beglichen werden konnten. Auf die Pleite der Kunden
folgte nicht selten die Pleite der Lieferanten. Alles andere als eine befriedigende Situation.

"Für unsere Kunden sind wir objektive Berater und empfehlen die individuell beste
Kreditversicherung am Markt. Das dafür nötige Finanzwissen habe ich mir im Laufe
meines Berufslebens angeeignet."

Aus diesem Grund gründete ich im Jahr 2009 die Kreditversicherungsmaklergesellschaft
Austrian Credit Insurance Counsel (A.C.I.C.) und besetzte damit erfolgreich eine Nische in
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Österreich. Mein Unternehmen versichert Lieferanten allerdings nicht selbst gegen
Forderungsausfälle ihrer Kunden. Wir sind stattdessen ihre objektiven Berater und empfehlen
ihnen die individuell beste Kreditversicherung am Markt. Das dafür nötige Finanzwissen hatte
ich mir bereits zuvor im Laufe meines Berufslebens angeeignet – unter anderem bei
renommierten Banken, aber auch als Vertriebsleiter einer führenden österreichischen
Kreditversicherungs- und Factoringgesellschaft. Heute ist mein Unternehmen in diesem Bereich
Marktführer in Österreich. Mein zehnköpfiges Team ist zwar immer noch relativ klein, aber die
Kunden wissen die persönliche Beratung und das Spezialwissen meiner Mitarbeiter sehr zu
schätzen. Die menschliche Größe zählt für mich mehr als die unternehmerische Größe. Dazu
gehören auch sehr viel Vertrauen und eine ständige Marktbeobachtung. In der Regel betreuen
wir Kunden aus nahezu allen Branchen, meist sind es aber eher größere Unternehmen. Ein
Manko gilt es aber noch auszuräumen: Wenn ich privat auf meinen Beruf angesprochen werde,
führt das immer noch zu Missverständnissen. Kreditversicherungen haben nämlich rein gar
nichts mit Bankkrediten zu tun, sondern eben mit der Absicherung von Lieferforderungen. Aber
ich denke, das #schaffenwir auch noch. www.acic.at Bildcredit: Nadja Nemetz (Veröffentlichung
honorarfrei)
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